[image: image1.png]anrv

Association Francaise des
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REUNION AFTPM
Mardi 20 septembre 2016    Chez :  Alfi
Présents: Anaïs de Brétizel, Sandrine Toulouse, Véronique Rosier, Denis Chasteauneuf,

 John Clemes, Laura Clément, James Hepworth,  Michel Baudrin, Eric Bonneville, Pablo Chiodi, Frédéric Smith, Pierre de Vazelhes, Jean-Jacques Joulié, Franck Hamoniau, David Moos, Cédric de La Palme 

Absent excusé: Astrid de Geloes,    
Thèmes abordés:
15 h :                  Directive MIF II 
            Présentation d’Arabelle Conte de l’AFG
Cette présentation a pu mieux nous sensibiliser aux enjeux et défis de cette directive (application 1 01 2018) et ses applications pratiques pour nos clients SGP.

Je rappellerai juste le point majeur des rétrocessions :

Au sens MIF II les rétrocessions sont possibles quand il y a amélioration de service au client final          (l’investisseur !)

Le TPM ne rend pas de service à l’investisseur et en conséquence ne se rémunère pas en rétrocession, ni en pourcentage des encours levés ;
mais en point de base  pour la facturation OPCVM par OPCVM, adressée à la SGP… dont l’assiette peut être les encours levés !
Le TPM n’en reste pas moins l’auxiliaire de gestion de la SGP.

Au sujet de la question de rémunérations progressives en lien avec les encours apportés ; voici la position AMF que nous a indiquée Arabelle «   l’AMF la considère comme « mauvaise » sauf à prouver le contraire... cette pratique est en tout cas abandonnée chez la plupart des SGP à sa connaissance.
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· Les rémunérations incitatives avec effets de seuil 

Une rémunération incitative avec effet de seuil est une rémunération qui est majorée pour une part importante lorsqu’un volume d’achats ou de souscriptions est atteint, et qui n’évolue donc pas de façon linéaire en fonction du volume acheté/souscrit. 

A l’instar du CESR, l’AMF considère qu’un distributeur fournissant un service de conseil en investissement aux investisseurs, qui conclut avec un émetteur ou un producteur de produits une convention de distribution à laquelle est associée une rémunération incitative avec effet de seuil sera présumé ne pas être en situation d’agir au mieux des intérêts de ses clients et devra être en mesure d’apporter la preuve qu’il a agi au mieux des intérêts de ses clients.

· Notre visite à l’AMF du 19 09 16 
Présents : AMF :   Xavier Parain Secrétaire général Adjoint Direction de la gestion d’actif

                                Gréggory Marty Chargé de Mission confirmé

                 Marker : Daniel Berlioz

                 AFTPM : Philippe Alter, Eric Bonneville, Frédéric Smith 

Cette réunion a permis de présenter à nouveau l’activité TPM à l’AMF, comme nous le faisons tous les 2 ou 3 ans, selon l’actualité.

Nous avons noté un climat positif, avec la volonté de l’AMF de faciliter la création des fonds et  leur marketing afin de renforcer la compétitivité de la France, après BREXIT…
· Nouveau membre :

La candidature de Manuel Prenant REEDS capital, qui vous a été soumise en ce début septembre, a été acceptée à l’unanimité moins un vote et sans opposition !

              Nous serons ravis d’accueillir prochainement Manuel, 15ième membre de l’AFTPM .

· Veille juridique sur l'évolution des législations et réglementions françaises, communautaires et suisses nous concernant : nous attendons le retour du cabinet d’avocats Cornet Vincent Segurel, cabinet de jean-Baptiste de Cabanes et Bénédicte Charles, (intervenants lors de notre réunion du 19 06 2016), suite à la demande que leur a fait Investeam pour obtenir de leur part une legal opinion sur l’exercice du métier de TPM.
· RCP TPM :  en rappel pour ceux qui n’ont pas de RCP TPM, ne pas oublier de dénoncer rapidement son contrat RCP Cif pour un contrat RCP TPM pour 2017 !! 
Notre courtier Monsieur de Jarnac est à votre disposition au : 01.56.37.01.72   <bertrand.dejarnac@bdj-sa.com>
· Communication  TPM : Alfi et Juno ont participé à l’étude du consultant anglais Cerulli Associates Europe Ltd Londres, cette étude devrait sortir prochainement.
Prochaine réunion le  jeudi 24 novembre
17H chez ALFI Partners


